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PETER WINTERS
Peter Winters was 58 ½ jaar oud toen hij werd verkozen tot de ‘startende’ ondernemer van  

De Ronde Venen. Zijn doorzettingsvermogen heeft hem daar gebracht. Datzelfde doorzettings-

vermogen bracht hem een paar jaar geleden na 1 uur en 37 minuten over de finish tijdens de halve 

marathon van Egmond. Voetballen deed hij ook, tot op vrij hoge leeftijd in het eerste elftal van 

Argon. En tennissen, al jaren. Sportieve man, die Peter. Tijd dus voor een golfinterview. “Ik heb in 

mijn hele leven nog nooit golf gespeeld”, was zijn eerste reactie. Hiermee deed Peter een beroep 

op de flexibiliteit van de baanbeheerder van Golfpark Wilnis en op die van uitgever Martijn van 

Dalen. “Geen probleem, Peter. Dan gaan we toch footgolfen.” De prachtige PAR-3 baan werd  

speciaal voor deze gelegenheid geprepareerd door de greenkeepers van Golfpark Wilnis.

9 holes, 9 vragen met… 

van WINTOURS

FOOTGOLFINTERVIEW
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Wat is jouw handicap met footgolf  
en wat is jouw handicap in het  
dagelijks leven?

Als voetballer was ik vroeger vrij compleet. Ik was snel, 
redelijk tweebenig en ik had een goede pass. Koppen was 
duidelijk mijn zwakste punt. “Nu heb ik het geluk dat er bij 
footgolf normaliter niet gekopt wordt”. In het dagelijks leven 
krijg je wel eens te maken met noodzakelijke dingen waar je 
eigenlijk niet voor gekozen hebt. Tijdens mijn werk geniet 
ik volop als ik met een groep gasten op pad ben, daar heb 
ik voor gekozen. Maar het administratieve gedeelte hoort er 
ook bij. En dat is niet echt mijn ding. Gelukkig neemt mijn 
vrouw Annemiek veel van deze taken uit handen.

Je bent nog niet zo lang zelfstandig 
ondernemer. Vertel jouw bijzondere 
verhaal eens in een notendop.

Zo’n 25 jaar geleden had ik al een droom om touringcar 
chauffeur te worden. Ik heb in die tijd ook al het vereiste 
chauffeursdiploma en het rijbewijs voor touringcars gehaald. 
Maar een aantal sollicitaties draaiden op niets uit door het 
financiële aspect en toen is het idee even blijven liggen. Ik 
werkte in die tijd als vrachtvervoerder en zat op zich prima 
op mijn plek. Na jaren als teamleider/planner gewerkt te 
hebben, kwamen er dusdanige veranderingen zodat het goede 
gevoel wat ik altijd had was verdwenen. De wens om met een 
touringcar de weg op te gaan werd weer groter, maar ditmaal 
wel als zelfstandig ondernemer. Hiervoor moest ik cursussen 
en opleidingen volgen en mijn ondernemingsdiploma halen, 
maar ik had zo’n grote drive dat het me binnen 1 jaar lukte. 
Omringd met mensen die mij steunden en het mij gunde kon 
ik op 5 mei 2011 mijn eerste rit maken. Ik was toen 56 jaar.

Op welke wijze weet jij je met jouw 
onderneming te onderscheiden?
Ik spreek de taal van mijn gasten. Ik heb een 

groot inlevingsvermogen en hierdoor kan ik mij goed ver-
plaatsen in de situatie. Of dat nou met oudere mensen is, met 
voetballers of met jeugd die naar een festival gaan, ik spreek 
hun taal. Vanzelfsprekend zorg ik er ook voor dat mijn bus 
tiptop in orde is en dat het de gasten aan niets ontbreekt.

Waar kan jij echt van genieten?
Van waardering! Als mijn gasten uit mijn bus 
stappen en ze geven mij het gevoel dat ik het 

goed heb gedaan, daar kan ik van genieten. Ik doe dit werk 
niet om rijk van te worden. Waardering is belangrijker dan 
centen. Maar van een jaarlijks terugkerende visvakantie in 
Ierland met vijf vrienden kan ik ook genieten. Of van twee 
weken Griekenland met mijn vrouw, heerlijk is dat.

Je komt over als een rustig persoon. 
Ben je dat ook altijd? 
Nu wel, maar dat was vroeger wel anders. Ik 

laat me niet meer gek maken. Dat heeft ook met het proces 
van ouder worden te maken. Natuurlijk zijn er wel eens irrita-
ties, bijvoorbeeld in het verkeer. Als ik met de touringcar een 

rotonde nader en een automobilist geeft zijn richting niet aan 
maar slaat wel af, dan is dat niet prettig. 

Wat is het meest bijzondere moment 
geweest de afgelopen periode?
Ik maak tijdens mijn werk heel veel mee, dat 

is inherent aan werken en omgaan met mensen. Ik kan er ook 
diverse verhalen over vertellen. Maar het meest bijzondere is 
wel de verkiezing van de onderneming van De Ronde Venen 
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geweest, eerder dit jaar. Totaal onverwachts werden wij tot 
winnaar uitgeroepen in de categorie ‘starters’. Er daar zijn we 
nog steeds erg trots op. Zo’n prijs is wel een teken dat je op de 
goede weg bent. Zelf hebben we dat gevoel ook, maar deze ex-
terne blijk van waardering geeft een enorme positieve impuls. 

Wat is je het meest tegengevallen  
van het ondernemerschap? En wat 
valt je erg mee?

Ik heb mezelf vrij goed voorbereid voor ik daadwerkelijk 
ging starten als ondernemer. Er zijn dus niet veel aspecten 
die mij negatief kunnen verrassen. Maar het is natuurlijk niet 
allemaal het walhalla. Neem bijvoorbeeld de onderhoudskos-
ten aan de bussen. Die vallen toch altijd wat hoger uit dan 
verwacht. Wat mij erg mee is gevallen is het relatieve gemak 
waarmee ik mezelf een plekje in de branche heb verworven. 
Dat gaat zeker niet vanzelf, het is keihard werken. Maar we 
hebben een goed bestaansrecht verworven in een korte tijd.

Je bent sportief aangelegd en je hebt 
jaren op redelijk hoog niveau gevoet-
bald. Wat is jouw sportieve hoogte-

punt geweest?

Met Argon heb ik diverse promoties meegemaakt. Dan wer-
den we op brandweerwagens door het dorp gereden en heel 
Mijdrecht vierde feest. Maar ik heb ook wel eens een beslis-
singswedstrijd gemist vanwege een gebroken jukbeen. Dat 
was op sportief gebied echt een emotioneel dieptepunt. In die 
periode als voetballer leek voetbal voor mij het belangrijkste 
wat er was. Mijn hele leven stond in het teken van voetbal. 
Nu denk ik daar heel anders over. 

De laatste vraag mag je zelf invullen. 
Wil je de lezers nog iets meegeven?
Ik ben op betrekkelijk late leeftijd een on-

derneming gestart. Voor mij was dat hét moment om het te 
doen. Het heeft mijn leven dan ook verrijkt. Als je iets écht 
wilt, gaan er dan 100 % voor. En dan is de kans van slagen 
ook groot. Ik heb gekozen voor een branche waarbij iedereen 
een potentiële klant kan zijn. Elke ondernemer krijgt wel 
eens te maken met een touringcar. Voor een bedrijfsfeest of 
personeelsvervoer naar een andere locatie voor bijvoorbeeld 
een cursus. Of in privé situaties natuurlijk. Voor een bruiloft, 
voor de sportvereniging of voor de schoolreisjes van de  
kinderen. Neem gewoon eens vrijblijvend contact op met 
Wintours voor een offerte op maat.


